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拜耳作物科学：分销商是我们的关键合作伙伴！
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在本年度于首都顶级酒店“希尔顿”举行的会议上，这家在我国农药市场处于领先地位的农化公司管
理层，以最明确的方式重申了其对公司产品销售贸易商的信任与感谢之企业表态。拜耳作物科学公

司发出了清晰的信号和信息，表明其将继续发展这一制度化模式——该模式的专业精神、忠诚度和
活跃表现，为这家德国公司在我国取得市场成功和领先地位做出了贡献。

据拜耳作物科学保加利亚公司经理拉利察·亚纳基耶娃介绍，这个始于15年前的整体项目——一个高
效的国家分销网络——其初衷是为了成就善举。它无关激进的商业竞争。用双手、头脑和心灵去成
就某事，是令人兴奋的。商业不是赛跑，信任需要多年建立，正因如此，通过它连接起来的人们才

被称为合作伙伴。亚纳基耶娃女士表示，这种合作伙伴模式的专业特质包括：认同感、愿景、积极

形象、真实性、权威性和驱动力。

2014年，拜耳作物科学取得了战略性的成功——在竞争异常激烈的市场环境下实现了最高的销售增
长。
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保加利亚农业是这家德国农化巨头的一个目标市场。拜耳作物科学致力于参与我国农业生产的现代

化和集约化进程。拜耳作物科学投资于其竞争力和盈利模式的架构建设。

拜耳作物科学的技术工具箱——由最新一代的创新植保产品构成，设定了下一阶段的期望。这种蕴
含压倒性优势的巨大能量，标志着强大的技术能力、方案的灵活性、高度的创造力以及附加价值。

有关拜耳作物科学2014年战略性市场成功的详细信息以及更多在经销商会议上产生的新闻，请阅读2015年第1期
《植物保护》杂志。


